	Wyższa Szkoła Biznesu w Dąbrowie Górniczej


	Kierunek studiów: Zarządzanie

	Moduł / przedmiot: Prawo w biznesie / Prawo handlowe

	Profil kształcenia: ogólnoakademicki

	Poziom kształcenia: studia II stopnia

	Liczba godzin w semestrze
	1
	2

	
	I
	II
	III
	IV

	Studia stacjonarne
(w/ćw/lab/pr/e)
	18w/18ćw
	
	
	

	Studia niestacjonarne
(w/ćw/lab/pr/e)
	18w/18ćw
	
	
	


	WYKŁADOWCA


	dr Tomasz Sadowski, dr Piotr Dziwiński, mgr Łukasz Staszel

	FORMA ZAJĘĆ


	Wykład, ćwiczenia

	CELE PRZEDMIOTU


	Celem przedmiotu jest dostarczenie wiedzy z zakresu prawa handlowego, w tym podstawowych instytucji prawa działalności gospodarczej, prawa spółek oraz umów gospodarczych. 

	Efekt przedmiotowy
	Odniesienie do efektów
	Opis efektów kształcenia
	Sposób weryfikacji efektu

	
	kierunkowych
	obszarowych
	Wiedza

	1
	Z2_W14
	S2A_W07
	rozpoznaje i identyfikuje różnorakie aspekty prawa handlowego, 
	analiza ustna przepisów



	2
	Z2_W14
	S2A_W07
	rozróżnia i charakteryzuje zasady prawa gospodarczego, 
	analiza ustna przepisów



	3
	Z2_W14
	S2A_W07
	identyfikuje podstawowe akty prawne w tym zakresie.
	analiza ustna przepisów



	4
	Z2_W18
	S2A_W10
	zna przepisy chroniące własność intelektualną i prawo autorskie
	analiza ustna przepisów



	Umiejętności

	5
	Z2_U05
Z2_U06
	S2A_U05
	potrafi samodzielnie interpretować wybrane akty prawne z zakresu prawa handlowego, prawa chroniącego własność intelektualną
	Rozwiązywanie problemów z zakresu prawa handlowego

	6
	Z2_U05

Z2_U06
	S2A_U05
	potrafi samodzielnie odszukać podstawę prawną dla rozwiązania oraz zinterpretowania konkretnego problemu prawnego
	Rozwiązywanie problemów z zakresu prawa handlowego

	Kompetencje społeczne

	7
	Z2_K01
	S2A_K01
S2A_K06
	jest świadomy konieczności stałego uaktualniania wiedzy, 
	Przedstawienie własnych wniosków w dyskusji

	8
	Z2_K06
	S2A_K07
	jest otwarty na prowadzenie działalności gospodarczej w różnych formach organizacyjnych
	Przedstawienie własnych wniosków w dyskusji

	Nakład pracy studenta  (w godzinach dydaktycznych 1h dyd.=45 minut)** 



	Stacjonarne

udział w wykładach = 18
udział w ćwiczeniach = 18
przygotowanie do ćwiczeń = 38
przygotowanie do wykładu = 38
przygotowanie do egzaminu = 36
realizacja zadań projektowych =

e-learning =

zaliczenie/egzamin = 4
inne  (określ jakie) = 

RAZEM: 152
Liczba punktów  ECTS:6
w tym w ramach zajęć praktycznych:3

	Niestacjonarne

udział w wykładach = 18
udział w ćwiczeniach = 18
przygotowanie do ćwiczeń = 38
przygotowanie do wykładu = 38
przygotowanie do egzaminu = 36
realizacja zadań projektowych =

e-learning =

zaliczenie/egzamin = 4
inne  (określ jakie) = 

RAZEM: 152
Liczba punktów  ECTS:6
w tym w ramach zajęć praktycznych:3


	WARUNKI WSTĘPNE


	Ukończenie przedmiotu Podstawy Prawa lub podobnego

	TREŚCI PRZEDMIOTU
(z podziałem na 

zajęcia w formie bezpośredniej i e-learning)


	· Treści realizowane w formie bezpośredniej: 

· Podejmowanie i prowadzenie działalności gospodarczej przez osoby fizyczne, 
· KRS i Centralna Ewidencja i Informacja o Działalności Gospodarczej, 
· Spółki cywilne, 
· Spółki prawa handlowego: jawna, partnerska, komandytowa, komandytowo-akcyjna, z ograniczoną odpowiedzialnością, akcyjna.
· Ochrona własności intelektualnej i prawa autorskiego
Treści realizowane w formie e-learning: nie dotyczy

	LITERATURA 
OBOWIĄZKOWA


	· B. Gnela, Prawo handlowe dla ekonomistów, Wolters Kluwer, Warszawa 2010

· G. Domański (ed.), Understanding Modern Company Law - The Polish Example, Warszawa 2005

· Ochrona własności intelektualnej / Wiesław Kotarba. - Warszawa : Oficyna Wydawnicza Politechniki Warszawskiej, 2012
· Prawo własności intelektualnej : repetytorium / Mariusz Załucki (red.). - Wyd. 2. - Warszawa : Difin, 2010.

· Ustawa o swobodzie działalności gospodarczej

· Ustawa o Krajowym Rejestrze Sądowym

· Ustawa Kodeks spółek handlowych

· Ustawa Kodeks cywilny


	LITERATURA 
UZUPEŁNIAJĄCA
	· M. Barowicz, Jak prowadzić działalność gospodarczą? Aspekty Prawne, C.H. Beck, Warszawa 2008

· R. Lewandowski, Polish commercial law. An introduction, C.H. Beck, Warszawa 2007
· J. Jacyszyn,  A. Koronkiewicz-Wiórek, B.Książek,  M. Piotrowska-Kłak,  L.Siwik,  Ł.Świderek, Umowy handlowe w pytaniach i odpowiedziach, LexisNexis, Warszawa 2013

· W. Włodyka, Prawo umów w obrocie gospodarczym, C.H. Beck, Warszawa 2005

· A. Kidyba: Handlowe Spółki osobowe, Warszawa 2013
· A. Kidyba, Prawo handlowe, C.H. Beck, Warszawa 2013

· Własność intelektualna w przedsiębiorstwie : wybrane problemy prawne i ekonomiczne / pod red. Piotra Steca. - Gliwice : Gliwicka Wyższa Szkoła Przedsiębiorczości, 2010.

	METODY NAUCZANIA
(z podziałem na 

zajęcia w formie bezpośredniej i e-learning)
	W formie bezpośredniej:

Analiza tekstów ustaw, rozwiązywanie kazusów – konstrukcja logicznej wypowiedzi z przywołaniem podstaw prawnych w uzasadnieniu, występowanie w roli przedsiębiorcy,
W formie e-learning: nie dotyczy

	POMOCE NAUKOWE
	Teksty ustaw oraz kazusów, formularze i wnioski urzędowe.

	PROJEKT

(o ile jest realizowany w ramach modułu zajęć)
	Cel:

Umiejętność przygotowania umowy stanowiącej bazę dla funkcjonowania spółki prawa handlowego

Tematyka:

Wzór umowy spółki z ograniczoną odpowiedzialnością

	SPOSÓB ZALICZENIA
(z podziałem na 

zajęcia w formie bezpośredniej i e-learning)
	Wykład – egzamin;
Ćwiczenia – zaliczenie z oceną;

	FORMA  I WARUNKI ZALICZENIA
	Test – sprawdzenie wiedzy teoretycznej i praktycznych umiejętności (logiczne wnioskowanie, spójna, krótka wypowiedź)


