AKADEMIA WSB

Kierunek studiéow: Zarzadzanie i inzynieria produkcji

Przedmiot: Negocjacje w biznesie

Profil ksztatcenia: praktyczny

Poziom ksztatcenia: studia | stopnia

Liczba godzin w 1 2 3 4

semestrze [ Il Il v \ Vi VI

Studia stacjonarne

(w/cwllablprle)* 14 éw

Studia niestacjonarne

(wiew/lablprie) 12 ¢w

WYKLADOWCA

FORMA ZAJEC éwiczenia

CELE PRZEDMIOTU | Celem przedmiotu jest zaznajomienie studentéw z metodami i technikami negocjacii

Efekt Odniesienie do Opis efektéw uczenia Sposoéb weryfikacji efektu
KIERUNKOWY obszarowych efektow Wiedza

ksztatcenia
ZIP_W02 P6S_WG Zna i rozumie w zaawansowanym Dyskusja, case study

stopniu definicje z zakresu
negocjacji i komunikacji. Ma wiedze
na temat sposobow negocjowania i
rozwigzywania konfliktow w
zarzadzaniu organizacjg

Umiejetnosci
ZIP_uo1 P6S_UW Potrafi analizowa¢ proces Dyskusja, obserwacja podczas
negocjowania jako dochodzenia do | zaje¢, praca zaliczeniowa
porozumienia.
ZIP_U12 P6S_UK Prowadzac dyskusje i uczestniczac | Dyskusja, obserwacja podczas

w negocjacjach posiada umiejetno$¢ | zaje¢, praca zaliczeniowa
proponowania réznych rozwigzan w
sytuaciji sporu.

Kompetencje spoteczne

ZIP_Ko07 P7S_KR Uczestniczac w negocjacjach Dyskusja, obserwacja podczas
biznesowych przestrzega zasad zajec
etyki

Nakiad pracy studenta (w godzinach dydaktycznych 1h dyd.=45 minut)**

Stacjonarne Niestacjonarne

udziat w wyktadach = udziat w wyktadach =

udziat w éwiczeniach = 14 udziat w éwiczeniach = 12

przygotowanie do ¢wiczen = 12 analiza literatury przygotowanie do ¢wiczenh = 16 analiza literatury
przygotowanie do wyktadu = przygotowanie do wyktadu =

przygotowanie do zaliczenia = 20 dyskusja na czacie, przygotowanie do zaliczenia = 20 dyskusja na czacie,
¢wiczenia i zadania domowe, powtérzenie materiatu z ¢wiczenia i zadania domowe, powtdrzenie materiatu z zajeé
zajet realizacja zadan projektowych =

realizacja zadan projektowych = e-learning =

e-learning = zaliczenie/egzamin =2




zaliczenie/legzamin =2

inne (okresl jakie) = 2 konsultacje

RAZEM:50
Liczba punktéow ECTS:2

w tym w ramach zaje¢ praktycznych:2

inne (okresl jakie) = 2 konsultacje
RAZEM: 50

Liczba punktow ECTS: 2

w tym w ramach zaje¢ praktycznych:2

WARUNKI WSTEPNE

Podstawowa wiedza z zakresu komunikacji miedzyludzkiej

TRESCI PRZEDMIOTU

Tresci realizowane w formie bezposredniej (Platforma Teams)
Wprowadzenie do tematu Negocjacii

Style i strategie negocjacii.

Taktyki negocjacii.

Negocjacje ,wygrany-wygrany”.

Komunikacja w konflikcie - case study

Tresci realizowane w formie elearning (rozwiniecie tematéw z zajeé):
Skuteczna komunikacja miedzyludzka.

Cechy skutecznego negocjatora — przyktady konkretnych osab.

LITERATURA K. Bargiel-Matusiewicz,” Negocjacje i Mediacje” - PWE, Warszawa 2014.
OBOWIAZKOWA
LITERATURA Roger Fisher, William Ury, Bruce Patton, Dochodzac do tak. Negocjowanie bez poddawania
UZUPELNIAJACA sie - PWE, Warszawa 2013.
D. Grominicka, Jak slyszysz, tak reagujesz: czyli efektywno$¢ komunikacji miedzy nadawca a
odbiorg, Personel i Zarzadzanie 2019, nr 4, s. 63—67
Edgar H Schein: Potega dobrej komunikacji w zespole Wydawnictwo naukowe PWN 2020
METODY NAUCZANIA
Dyskusja,
Praca w grupach,
Case study
Forum dyskusyjne
Filmy
POMOCE NAUKOWE Prezentacja, filmy
PROJEKT

(oile jest realizowany w
ramach modutu zajeg)

FORMA | WARUNKI
ZALICZENIA

Kolokwium zaliczeniowe, ocena aktywnosci w czasie éwiczen, ocena odpowiedzi ustnych
Zaliczenie z oceng

* W-wykiad, ¢w- cwiczenia, lab- laboratorium, pro- projekt, e- e-learning




