AKADEMIA WSB

Kierunek studiéw: Psychologia

Przedmiot: Negocjacje

Profil ksztatcenia: praktyczny

Poziom ksztatcenia: studia jednolite magisterskie

Liczba godzin w 1 2 3 4 5
semestrze I I 1] W \Y VI VI VIl IX X
Studia stacjonarne 246w,
(w/Ew/lab/pr/e)* 25pr
Studia 166w,
niestacjonarne

, 25pr
(w/cw/lab/pr/e)
JEZYK Polski
PROWADZENIA
PRZEDMIOTU
WYKLADOWCA dr Edyta Nowak-Zotty

dr Sabina Ratajczak

FORMA ZAJEC Ewiczenia, projekt
CELE PRZEDMIOTU | Celem zajec¢ jest poznanie przez studentow istoty negocjowania oraz przeéwiczenie réznych stylow

i technik prowadzenia negocjaciji a takze przygotowania sie do rozméw.

Odniesienie do efektow uczenia sie Opis efektow uczenia sie Sposob weryfikaciji
Efekt kierunkowy PRK efektu uczenia sie
WIEDZA
Ps_W15 P7S_WG Zna i rozumie w pogtebionym stopniu mozliwosci Dyskusja, test wiedzy,
i ograniczenia praktycznego wykorzystania wiedzy analiza projektu
psychologicznej w obszarze prowadzenia negocjacii przygotowanego przez
w roznych aspektach dziatalno$ci zawodowe;. studenta.
UMIEJETNOSCI
Ps_U15 P7S_UO Potrafi wspétdziata¢ z innymi osobami w ramach prac Dyskusja, obserwacja
zespotowych i podejmowac role negocjatora w obszarze | podczas zajeé
osiggania zatozonych celéw, rozwigzywaniu konfliktow praktycznych (scenki
i dochodzeniu do porozumienia. negocjaciji).
KOMPETENCJE SPOLECZNE
Ps_K03 P7S_KO Prowadzac dziatalno$¢ zawodowa jest gotow Obserwacja postawy

do inspirowania i organizowania dziatan
przyczyniajacych sie do poprawy jakosci zycia

W organizacji poprzez wykorzystanie umiejetnosci
negocjacjii metod osiggania porozumienia w konfliktach
interpersonalnych.

studenta podczas
éwiczen praktycznych,
dyskusja.

Nakifad pracy studenta (w godzinach dydaktycznych 1h dyd.=45 minut)*

Stacjonarne
udziat w wyktadach =

udziat w éwiczeniach = 24h
przygotowanie do ¢wiczen = 6h
przygotowanie do wyktadu =

przygotowanie do zaliczenia/egzaminu = 16h

realizacja zadan projektowych = 25h

e-learning =

Niestacjonarne

udziat w wyktadach =

udziat w éwiczeniach = 16h
przygotowanie do ¢wiczen = 15h
przygotowanie do wyktadu =

e-learning =

przygotowanie do zaliczenia/egzaminu = 15h
realizacja zadan projektowych = 25h




zaliczenie/legzamin = 2h

inne (konsultacje) = 2h (konsultacje)

RAZEM: 75
Liczba punktéw ECTS: 3

w tym w ramach zaje¢ praktycznych: 3

zaliczenie/egzamin = 2h

inne (konsultacje) = 2h (konsultacje)
RAZEM: 75

Liczba punktéw ECTS: 3

w tym w ramach zajeé praktycznych: 3

WARUNKI WSTEPNE

TRESCI
PRZEDMIOTU

(z podziatem na

zajecia w formie
bezposredniej i e-learning)

Tresci realizowane w formie bezposredniej:

Istota i style negocjacji biznesowych,

Komunikacja interpersonalna w negocjacjach,

Proces przygotowania sie do negocjacii,

Etapy negocjacji,

Taktyki i techniki negocjacii,

Techniki argumentacii i kontrargumentowania,

Techniki wptywu spotecznego,

Techniki autoprezentaciji w negocjacjach.

Konflikt i sposoby jego rozwigzywania na podstawie negocjacii.

LITERATURA Fisher R., Ury W., Patton B ,Dochodzac do tak. Negocjowanie bez poddawania sie, PWE,
OBOWIAZKOWA Warszawa 2016r.
Kowalczyk E., Psychologia negocjacji. Miedzy nauka a praktyka zarzadzania, Wydawnictwo
Naukowe PWN, 2021r.
LITERATURA Chmielecki M., Techniki negocjaciji i wywierania wptywu, Onepress, 2020r
UZUPELNIAJACA Kowalewski P., Profesjonalne negocjacje. Psychologia rozméw (nie tylko) biznesowych, Onepress,

(w tym min. 2 pozycje w
jezyku angielskim; publikacje
ksigzkowe lub artykuty)

2022r
Castle T., The Art of Negotiation, Timothy Castle, 2020r
Budzyniska A., Modrzejewska E., Retoryka negocjaciji. Scenariusze, Wydawnictwo Poltext, 2018 r

PUBLIKACJE NAUKOWE
0SOB PROWADZACYCH
ZAJECIA ZWIAZANE Z
TEMATYKA MODULU

METODY NAUCZANIA
(z podziatem na
zajecia w formie
bezposredniej i e-learning)

W formie bezpos$redniej:
Praca w zespotach, analiza case study, dyskusja

W formie e-learning:

POMOCE NAUKOWE

PROJEKT
(o'ile jest realizowany w
ramach modutu zajec)

Cel projektu: Jest uporzadkowanie i podsumowanie wiedzy, ktorg studenta nabyt podczas ¢wiczen
i refleksja nad tematem wykorzystania negocjacji w zarzadzaniu.

Temat projektu: Negocjacie w biznesie - wykorzystanie negocjacji w procesie zarzadzania
kapitatem ludzkim,

Forma projektu: Praca pisemna indywidualna.

FORMA | WARUNKI
ZALICZENIA

(z podziatem na

zajecia w formie
bezposredniej i e-learning)

Forma zaliczenia zajeé:
- Test wiedzy pisemny z pytaniami otwartymi i zamknietymi,
- Projekt zaliczeniowy w formie pracy pisemnej.

* W-wyktad, ¢w- éwiczenia, lab- laboratorium, pro- projekt, e- e-learning




